
Brookfield Infrastructure Reports Strong 2013 First
Quarter Results

MAY 02, 2013
May 5, 2014 – Brookfield Infrastructure (NYSE: BIP; TSX: BIP.UN) today announced our results for the first quarter ended March 31, 2014.

Three months ended March 31

US$ millions (except per unit amounts), unaudited 2014  2013 

     

FFO $     186 $  160

   - per unit $    0.89 $ 0.80

Net income (loss)  $    32    $    (28)

   - per unit  $ 0.10  $( 0.17)

Brookfield Infrastructure posted strong results for the quarter ended March 31, 2014 with funds from operations (“FFO”) totalling $186
million ($0.89 per unit) compared to FFO of $160 million ($0.80 per unit) in the first quarter of 2013. This 16% increase in year-over-year
FFO (11% per unit) reflects steady improvements in each of our operating segments and the deployment of capital in both organic growth
initiatives and new acquisitions. The payout ratio4 was 60%, which is at the low end of the target range of 60-70%, and we generated a
solid AFFO yield5 of 14% during the quarter.

Brookfield Infrastructure reported net income of $32 million ($0.10 per unit3) for the quarter ended March 31, 2014, compared to a net
loss of $28 million (net loss of $0.17 per unit3) in the prior year, which was impacted by debt breakage costs.

“We are off to a strong start in 2014 with all of our segments performing well, as reflected in our strong financial results,” said Sam Pollock,
CEO of Brookfield Infrastructure. “As we position the company for future growth, our goal is to invest approximately $500 million to $1
billion of capital into our operations this year. To date, we have committed to invest in five new investments, deploying approximately $600
million into our transport and energy operations. These new investments, combined with our planned organic expansion initiatives, will
provide considerable growth for our business for the remainder of the year and beyond.”

Segment Performance

Brookfield Infrastructure’s utilities business generated FFO of $89 million in the period, compared to $92 million in the first quarter of 2013.
Results in this segment were impacted by the sale of our Australasian distribution operations in the fourth quarter of 2013. On a ‘same
store’ basis, underlying performance was strong, as FFO increased by $6 million or 7% as our businesses benefited from inflation
indexation and the commissioning of certain capital projects into our rate base.

The transport operation generated FFO of $95 million in the first quarter of 2014, compared to $67 million in the prior year period. The
significant increase in FFO was driven by the full contribution from our Australian railroad expansion program where the final portion was
commissioned in March 2013. In addition, higher volumes associated with a bumper grain harvest and a higher contribution from our toll
road business, where we doubled our ownership interest in the Brazilian roads in September 2013, also contributed to results.

Brookfield Infrastructure’s energy operation generated FFO of $26 million in the first quarter of 2014, compared to $22 million in the prior
year period. Results in this segment were aided by improved performance at our North American natural gas transmission business.
During the quarter, this business experienced increased natural gas volumes into the Chicago market and higher revenues from profit
sharing agreements with customers that were tied to improvements in basis spreads. Higher spreads were primarily driven by natural gas
price volatility caused by an unusually long and cold winter. Brookfield Infrastructure’s UK energy distribution operations also recorded
higher FFO compared to the prior year as a result of higher tariffs as well as lower costs associated with a margin improvement program
that we have been implementing over the past year.

The following table presents net income and FFO by segment:

Three months ended March 31

US$ millions, unaudited 2014 2013

     

Net income (loss) by segment

   Utilities $   37 $   (5)

   Transport  33  (1)

   Energy  9  9

   Corporate and other (47)  (31)

Net income (loss) $ 32 $  (28)
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FFO by segment

   Utilities   $    89 $   92

   Transport  95  67

   Energy   26  22

   Corporate and other (24) (21)

FFO $  186 $  160

Growth Initiatives

We committed to make five new investments in the transport and energy sectors totaling approximately $600 million. We will invest
alongside institutional partners, drawing on our $1.8 billion of corporate liquidity to acquire a 40% interest in each of these investments.

In February, agreements were signed to acquire an approximate 50% equity stake in APM Terminals’ (APMT) Elizabeth container terminal
located in the port of New York / New Jersey. This transaction represents a compelling opportunity for us to enter the second busiest port
market in North America by investing in a high quality, long life asset that is expected to benefit from economic growth in the U.S. This is a
gateway terminal that handled approximately 700,000 TEUs in 2013 and has surplus capacity to facilitate volume growth in the future. This
transaction is expected to close in the second quarter of 2014, subject to obtaining all required consents and regulatory approvals.

At the end of March, the previously announced acquisition of a 50% interest in Mitsui OSK Lines’ (MOL) container terminals in Los Angeles
and Oakland was completed. These are also gateway container terminals that also have surplus capacity to facilitate future volume growth.
There is a significant modernization project underway in Los Angeles that will increase capacity and efficiency of the facility, and once
complete will make this one of the most automated terminals in North America.

In April, definitive agreements were signed to acquire 100% of Macquarie District Energy (“MDE”) and Seattle Steam LP (“SSC”). MDE
owns district cooling systems in Chicago and Las Vegas, with the system in Chicago considered one of the highest quality facilities in the
U.S. SSC provides heat to over 160 buildings in the central business district of Seattle through 18 miles of distribution pipelines and
operates two independent steam plants with a total generating capacity of 750,000 lbs/hour of steam. These acquisitions are expected to
close by the third quarter of 2014, subject to obtaining all required consents and regulatory approvals.

We also continue to work toward the completion of the previously discussed acquisition of 27% of Vale’s Brazilian rail and port business,
VLI. This business consists of approximately 4,000 km of rail integrated with five inland terminals and three ports. VLI expects to deploy
over R$6.0 billion to upgrade and expand operations over the next seven years, allowing it to capture volume growth from increased
activity in the agriculture, steel and other industrial sectors in Brazil. We are working through a number of customary closing conditions and
expect to close this investment early in the third quarter.

Distributions

The Board of Directors declared a quarterly distribution in the amount of $0.48 per unit, payable on June 30, 2014 to unitholders of record
as at the close of business on May 30, 2014.

During the quarter, the Partnership was unfortunately advised that the Depository Trust & Clearing Corporation (DTCC) will no longer offer
participation in Brookfield Infrastructure’s Distribution Reinvestment Plan for beneficial holders. As a result, distribution reinvestment will no
longer be available to unitholders who hold units through their brokers and will only available for registered unitholders, effective from the
next distribution on June 30, 2014. Information on this plan and on declared distributions can be found on Brookfield Infrastructure’s
website under Investor Relations/Distributions.

Additional Information

Brookfield Infrastructure’s Letter to Unitholders and the Supplemental Information are available at www.brookfieldinfrastructure.com.

* * * * *

Brookfield Infrastructure operates high quality, long-life assets that generate stable cash flows, require relatively minimal maintenance
capital expenditures and, by virtue of barriers to entry and other characteristics, tend to appreciate in value over time. Its current business
consists of the ownership and operation of premier utilities, transport and energy, and timber assets in North and South America,
Australasia, and Europe. It also seeks acquisition opportunities in other infrastructure sectors with similar attributes. Brookfield
Infrastructure’s payout policy targets 3% to 7% annual growth in distributions. Units trade on the New York and Toronto stock exchanges
under the symbols BIP and BIP.UN, respectively. For more information, please visit Brookfield Infrastructure’s website at
www.brookfieldinfrastructure.com.

For more information, please contact:

Investors:
Tracey Wise 
Vice President, Investor Relations 
Tel: 416-956-5154
Email: tracey.wise@brookfield.com 

Media:
Andrew Willis
Senior Vice President, Communications and Media
Tel: 416-369-8236
Email: andrew.willis@brookfield.com 

Note: This news release contains forward-looking information within the meaning of Canadian provincial securities laws and “forward-
looking statements” within the meaning of Section 27A of the U.S. Securities Act of 1933, as amended, Section 21E of the U.S. Securities
Exchange Act of 1934, as amended, “safe harbor” provisions of the United States Private Securities Litigation Reform Act of 1995 and in
any applicable Canadian securities regulations. The words “continue”, “will”, “tend to”, “target” and other expressions which are predictions
of or indicate future events, trends or prospects and which do not relate to historical matters identify the above mentioned and other
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forward-looking statements. Forward-looking statements in this news release include statements regarding expansion of Brookfield
Infrastructure’s business, statements with respect to our assets tending to appreciate in value over time and the level of distribution growth
over the next several years. Although Brookfield Infrastructure believes that these forward-looking statements and information are based
upon reasonable assumptions and expectations, the reader should not place undue reliance on them, or any other forward looking
statements or information in this news release. The future performance and prospects of Brookfield Infrastructure are subject to a number
of known and unknown risks and uncertainties. Factors that could cause actual results of Brookfield Infrastructure to differ materially from
those contemplated or implied by the statements in this news release include general economic conditions in the jurisdictions in which we
operate and elsewhere which may impact the markets for our products, the ability to achieve growth within Brookfield Infrastructure’s
businesses and in particular completion on time and on budget of various large capital projects, which themselves depend on access to
capital and continuing favourable commodity prices, the competitive business environment for our timber operations, the impact of market
conditions on our gas transmission business, the fact that success of Brookfield Infrastructure is dependent on market demand for an
infrastructure company, which is unknown, the availability of equity and debt financing for Brookfield Infrastructure, the ability to effectively
complete new acquisitions in the competitive infrastructure space and to integrate acquisitions into existing operations, the future
performance of these acquisitions, including traffic volumes on our toll roads, the market conditions of key commodities, the price, supply
or demand for which can have a significant impact upon the financial and operating performance of our business and other risks and
factors described in the documents filed by Brookfield Infrastructure with the securities regulators in Canada and the United States
including under “Risk Factors” in Brookfield Infrastructure’s most recent Annual Report on Form 20-F and other risks and factors that are
described therein. Except as required by law, Brookfield Infrastructure undertakes no obligation to publicly update or revise any forward-
looking statements or information, whether as a result of new information, future events or otherwise.
__________________________________________________

Associated Files

References to Brookfield Infrastructure are to the Partnership together with its subsidiaries and operating entities. Brookfield Infrastructure’s results include limited partnership units

held by public unitholders, redeemable partnership units and general partnership units.

References to the Partnership are to Brookfield Infrastructure Partners L.P.

1 FFO is defined as net income excluding the impact of depreciation and amortization, deferred taxes and other non-cash items. 

2 Average number of partnership units outstanding on a fully diluted time weighted average basis, assuming the exchange of redeemable partnership units held by Brookfield for

limited partnership units, for the three months ended March 31, 2013 were 200.8 million (2012 – 185.1 million).

3 Represents net income per limited partnership unit.

4 Payout ratio is defined as distributions to unitholders plus GP incentive distribution rights divided by FFO.

5 AFFO yield is defined as AFFO (FFO less maintenance capital expenditures) over time weighted average invested capital.
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